Mobiles Schulungs-
zentrum fiir das Kon-
struktionsprogramm
den Roomdesigner
und Showroom fiir
Einrichtungsideen

Roomdesigner auf Tour

Der Plattenverarbeitungsspezialist Horatec tourt zurzeit mit einem Showroom
auf Radern durch Deutschland und zeigt Tischlern und Schreinern die Méglichkeit des
Horatec-eigenen Konstruktionsprogramm Roomdesigner.

oratec und Egger haben mit den
H Markenpartnern Blum, Hettich,

Rehau, Topject und Reichert ei-
nen Showroom auf Rddern entwickelt.
Dieser tourt zurzeit durch Deutschland,
und stellt Tischlern und Schreinern das
Konstruktionsprogramm Roomdesigner
vor. Der 40-Tonnen-Truck dient nicht
nur als Showroom, sondern auch als
Schulungsraum fiir das Programm
Roomdesigner. Es ist ein Programm fiir
den einfachen und schnellen Entwurf
von Raumsituationen und Mobelele-
menten. Es lassen sich Wainde, Fuf3-
boden, Fenster, Tiiren und Mdobel aus-
wdhlen, die anschlieffend in Mafien,
Farben und Eigenschaften verdndert
werden konnen. Das Programm beinhal-
tet alle Dekore von Egger. Weitere Mar-
kenpartner wie Blum, Hettich und Re-
hau sind ebenfalls vertreten.

Dank der Bibliotheken und der ein-
fachen Bedienbarkeit entsteht so in kur-
zer Zeit ein dreidimensionales Bild des
neuen Raumes, anhand dessen der End-
kunde viel einfacher seine Kaufentschei-
dung treffen kann. Besonderheit: Der
Tischler oder Schreiner hat die Moglich-
keit mit Hilfe einer direkt erzeugten
Stiickliste den Auftrag selber in seiner
Werkstatt zu fertigen oder aber direkt
bei Horatec die Fertigteile zu bestellen.
Die Auftragsabwicklung erfolgt durch
Egger-Leithdandler. Der Roomdesigner
unterstiitzt bereits iiber 2500 Tischler
und Schreiner aktiv beim Verkauf. Hora-
tec-Chef Wolfgang Thorwesten: »Unser
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Ziel ist es Mobelteile zu verkaufen. Mir
ist klar, dass ich jedoch Betriebe mit ei-
nem leistungsfahigen Maschinenpark
als Kunde fiir Mobelteile kaum gewin-
nen kann. Daher ist angedacht, solchen
Betrieben Daten fiir die eigenen Ferti-
gung, z. B. Bohrbilder, zu verkaufen.«
»Kunden, die zum Tischler oder
Schreiner gehen, wollen eine prazise
Darstellung des Endproduktes. Sie wol-
len ansehen, anfassen und begreifen.
Genau das ermoglicht ihnen der Room-
designer«, beschreibt Gerhard Bloss,
Leiter Vertrieb Handel Egger Deutsch-
land, die Beweggriinde fiir die Entwick-
lung dieses Werkzeuges. Um Tischlern

Kontaktadresse und Roadshowtermine

Horatec GmbH, 33161 Hovelhof, Tel.:
(05257) 9825-0, www.horatec.com
Termine: www.horatec.de/hoevelhof/de/
Roadshow.php

Wolfgang Thorwesten zeigt seine Fabrik fiir mit
dem Romdesigner konstruierte Mdbelteile

und Schreinern den Roomdesigner na-
her zu bringen, wurde die Idee geboren,
mit einem Lkw zu den Kunden in die Re-
gion zu fahren. Der mobile Showroom
wird dazu bei mehr als 60 Egger-Leit-
handlern Station machen, bei insgesamt
180 Veranstaltungen werden tiber 2400
Verarbeiter erwartet. Vor Ort gibt es ver-
schiedene Programme: Bei der Einstei-
gerschulung erlernt der Anwender, auf
Basis einer Aufmafizeichnung Rdume
und deren Einrichtung zu planen. Fiir
erfahrene Nutzer werden Profischulun-
gen angeboten. Hier wird auf Spezial-
themen wie zum Beispiel den Mdbelbau
unter Dachschrdgen eingegangen.

An Infoabenden besteht zudem die
Moglichkeit, den Showroom zu besichti-
gen. Neben den Computer-Arbeitsplat-
zen ist auch eine Ausstellung im Lkw in-
tegriert, in der man die Dekore oder Be-
schlagslosungen in realen Einrichtungs-
welten wie Kiiche, Wohnen, Schlafen
und Biiro anschauen kann. GM

Verkaufshilfe: Der Truck zeigt auch, wie sich
eine Mobelausstellung gestalten lasst
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